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CAPITOLUL 1

Ce ii face bogafi pe oamenii bogali?

lntr-o zi, dupl gcoali, lucram in biroul tatilui meu cel bogat. Aveam

cam 15 ani in perioada aceea qi eram foarte frustrat de qcoali. Doream

si aflu cum si md imbogilesc, dar in loc si studiez subiecte de genul

,,Banii 101" sau ,,Cum si devii milionar 102", md trezeam disecdnd

broaqte la orele de biologie qi intrebAndu-mi cum mi va aiuta oare

aceaste broasci moarti si devin bogat' Sim{indu-mi frustrat in
privinla qcolii, l-am intrebat pe tatil bogat: ,,De ce nu ni se predi la
gcoall despre bani?"

Tatil bogat mi-a zlmbit, a ridicat ochii dintre hafiii qi mi-a rispuns:

,,Nu qtiu, gi eu m-am intrebat adeseori." A te,cut un timp $i aPoi m-a

intrebat: ,,De ce intrebi asta?"

,,Ei bine, m-am plictisit de ;coali", am rispuns. ,,Nu vid si existe nicio

concordanld intre ceea ce ni se cere sd studiem la qcoali 9i lumea realb.

Vreau doar si inv6! s5, fiu bogat. $i cum mi va ajuta o broasce moarta

sd imi cumpir o maqind noui? Daci ptofesorul mi-ar Putea spune

cum mi va ajuta o broasci moartd si mi imbogilesc, aq diseca mii de

broaqte."

Tatil bogat a ris cu pofti gi m-a intrebat ,,Ce ili rispund profesori:i cAnd

ii intrebi ce legituri au broaqtele moarte cu banii?"

,,To!i profesorii mei spun acelaqi lucru', am rispuns. ,,Rispund acelaqi

lucru indiferent de cAte ori ii intreb ce imPortanli are gcoala pentru

lumea reald."

,,$i ce ili spun?"

,,imi spun: <Trebuie sd oblii note bune pentru a ob{ine o slujbi buni ;i
siguren", am rispuns.
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,,Ei bine, asta isi doresc majoritatea oamenilor", mi-a rispuns tatil
bogat. ,,Majoritatea oamenilor merg la qcoali pentru a avea o slujbd
buni qi o anumiti. sigurante financiari."

,,Dar eu nu weau si fac asta. Nu weau si fiu un simplu angajat qi s6
lucrez pentru altcineva. Nu weau si imi petrec viala lisdnd pe altcineva
si decidi cili bani pot se cagtig, cdnd si merg la serviciu gi cdnd si imi
iau vacante. Vreau si fiu liber. Vreau si fiu bogat. De aceea nu weau
o slujbe."

Pentru aceia dintre voi care nu ati citit Tatd bogat, tatd sdrac, tat6l
bogat era tatdl celui mai bun prieten al meu. Cu toate cA a pornit de
la zero qi nu avea nicio educalie formald, a devenit in cele din urmi
unul dintre cei mai bogali oameni din statul Hawaii. Tatil sirac, adici
tatil meu adevirat, era un om ce detinea o educalie inalti, un oficial
guvernamental extrem de bine plitit, dar indiferent de c6!i bani cigtiga,
era lefter la sfAr;itul fiecirei luni. A murit firi niciun ban, {116 si lase
mare lucru in urmi dupi o viali intreagi de munci grea.

Unul dintre motivele pentru care am inceput si studiez cu tatel bogat
dupi orele de gcoali 9i la sfArqit de siptimAni a fost faptul ci qtiam ci
nu primeam la gcoali genul de educalie pe care mi-o doream. Stiam ce
gcoala nu delinea rispunsurile pe care le cdutam, pentru cd tatil meu
adevi.rat, tatil sirac, era insircinat cu educajia pentru intregul stat
Hawaii. $tiam ci tati.l meu adeverat, inspector general gcolar, nu gtia
prea multe despre bani. Ca atare, stiam ci sistemul de inyiFment nu
ma putea invi.la ce doream si aflu. La vArsta de 15 ani, doream si aflu
mai degrabi cum si devin bogat decit cum sd devin angajatul unui
bogat.

Dupi ce asistasem la vesnicele certuri ale pirinjilor mei pe problema
insuficientei banilor, am inceput si caut un adult care si mi poati
invila despre bani. Aga am inceput si studiez cu tatil bogat. Am invilat
cu el de la virsta de 9 ani p6nd am implinit 38 de ani. Md. interesa
educalia. Pentru mine, aceasta a fost ,,$coala de afaceri" - gcoala de
afaceri a vielii reale. Datoriti celor invitate de la tatil meu bogat, am
putut sd mA retrag din afaceri la vArsta de 47 de ani, delinind libertatea
financiari necesara pentru tot restul vielii. Dace aq fi urmat sfaturile
tatilui sirac - sfatul de a fi un bun angajat pini la vArsta de 65 de ani -,
ag munci inci gi in zi.oa de azi, ingrijorat de siguranta locului meu
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de munci gi de planul meu de pensii, prin care banii au fost investili

in fonduri mutuale a ciror valoare scade constant. Diferenla dintre

sfaturile date de citre tatal bogat 9i cel sirac era mici. Tatdl sirac spunea

mereu: ,,Mergi la qcoali, ia note bune, in aga fel incit si-li giseSti o sluibi
siguri, frri pericole, gi cu qanse de promovare." Sfatul tatilui bogat a

foit: ,,Daci vrei si fii bogat, trebuie si delii o afacere qi si fii investitor."

Problema mea era aceea ce h qcoal5 nu md invilau cum si fiu afacerist

sau investitor.

Dacd vrei sd fii bogat, trebuie sd delii o afacere $i sd rti ituestitor.

De ce afost Thomas Edkon bogat gifaimos

,,Ce ali studiat astizi la qcoal6?" m-a intrebat tatil bogat.

Dupi ce m-am gendit cateva clipe la modul in care imi petrecusem

ziua, am rispuns: ,,Am studiat viala lui Thomas Edison."

,,Ati studiat o persoane foarte importante", a spus tat bogat. ,'9i ali

discutat despre cum anume a devenit bogat ;i faimos?"

,,Nu", am raspuns. ,,Am vorbit doar despre invenlile lui, cum ar fi
becul."

Tatil bogat a zambit qi mi-a spus: ,,Ei bine, deqi nu-mi place si,-1i

contrazic profesorii, totugi nu Thomas Edison a inventat becul, el l-a

perfeclionat." Tatal bogat mi-a explicat ci Thomas Edison a fost unul

dintre eroii sei qi ii studiase viala.

,,Atunci de ce se spune ci el a inventat becul?" l-am intrebat.

,,Au existat $i alte becuri care fuseseri inYentate inaintea lui, dar

problema era ci nu erau practice. Primele becuri inYentate nu ardeau

suficient de mult. De asemenea, ceilalti inventatori nu reuqeau si-;i
explice cum ar putea avea becul electric weo valoare comerciald."

,,Valoare comerciali?" am intrebat incurcat.

,,Cu alte cuvinte, ceilalli inventatori nu qtiau cum sd, scoate bani din
invenlia lor... pe cAnd Thomas Edison a $tiut", a adaugat tatAl bogat'
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,,Deci el a fost inventatorul primului bec ce a putut fi foloslt qi a gtiut
cum sd isi transforme invenlia intr-o afacere", am spus.

Tatil bogat a incuyiinlat: ,,Acest simt al afacerilor pe care l-a al'ut
Thomas Edison a {bcut ca multe dintre invenlii.le sale si fie foarte
folositoare oamenilor. El a fost mai mult decit un inyestitor, a fost
fondatorul companiei General Electric gi al altor companii extrem de
importante. V-au explicat asta profesorii vogtri?"

,,Nu", am rispuns. ,,Mi-ag dori si o fi ficut. M-ar fi interesat mai mult
subiectul. in schimb, eram plictisit si mi intrebam ce relevanti are
Thomas Edison pentru yiata reali. Daci. mi-ar fi spus cum a devenit
atat de bogat, ag fi fost mult mai interesat 9i ag fi ascultat cu mult mai
mr te atentie."

Tatil bogat a rds si mi-a spus cum a devenit inventatorul Thomas
Edison fondatorul multimilionar al unei corporatii ce valora miliarde
de dolari. Tatil bogat a continuat spunendu-mi ci Edison se lisase de
qcoali pentru ci profesorii sii credeau cd nu era suficient de inteligent
pentru a obtine succese gcolare. in copilirie, s-a angajat gi vindea
bomboane qi reviste in trenuri. in felul acesta, gi-a dezvoltat talentul
de vdnzitor. in curind, a inceput si igi publice propriul ziar in ultimul
vagon si a angajat o echipi de biieli si ii vAndd nu doar bomboanele,
ci gi ziarul. Tot in copilirie, in aproximativ un an, a trecut de la statutul
de angajat la cel de patron, angajAnd vreo doisprezece alli beie!.

,,Deci aga gi-a inceput Thomas Edison cariera de afacerist?.. am
intrebat.

Tatil bogat a incuviinlat qi a zambit.

,,De ce nu mi-au spus profesorii acest lucru?" am intrebat. ,,Mi-ar fi
plicut foarte mult se aud aceaste poveste."

,,incd nu s-a terminat", a spus tatil bogat gi a continuat si imi
povesteascl istoria lui Thomas Edison. Edison s-a plictisit in curAnd de
afacerea sa din tren gi a inceput si inyele cum sA comunice in limbajul
Morse, astfel inc6.t sd se poate angaja ca telegrafist. in curind, Edison
era unul dintre cei mai buni telegrafigti din zoni gi a cili.torit din orag
in oras folosindu,se de cunostintele sale.,,Datoriti celor invelate ca
tAnir intreprinzitor $i ca operator de telegraf, a dobdndit priceperea
care l-a fbcut om de afaceri si inventator al becului electric...
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,,Cum l-a ajutat faptul ce a fost oPerator de telegraf si devini un om

de afaceri mai bun?" am intrebat nelimurit. ,,$i ce legituri are aceasti

poveste cu faptul ci weau si devin bogat?"

,,Di-mi voie si i{i explic", spuse tatil bogat. ,,Vezi tu, Thomas Edison a

fost mai mult decAt un simplu inventator. inci din copilirie a devenit

proprietarul unei afaceri. De aceea, a devenit bogat gi faimos. In loc si
meargi la gcoali, gi-a dobindit experienla de afacerist necesare pentru

a avea succesul in lumea reah. Me intrebaseqi cum ajung oamenii

bogali sl devini bogali, nu-i aqa?"

,,Da", am rispuns, dind din cap qi simlindu-me pulin jenat ce il
intrerupsesem pe tatel bogat.

,,Experienla dobAnditl de el ca om de afaceri gi ca operator de telegraf

este cea care l-a ficut si devini faimos ca inventator al becului eiectric",

a spus tatil bogat. ,,Ca telegrafist, $tia ci sistemul de afaceri l-a flcut pe

inventatorul telegra{irlui atAt de faimos - un sistem alcetuit din stAlpi'

cabluri, oameni care gtiau si il foloseasci gi sta{ii telegrafice. Tinlr
fiind, Thomas Edison a inleles puterea sistemului."

Am intervenit; ,,Adici vrei sA spui ce, datoriti faptului ci era om de

afaceri, a inleles importanla sistemului. Sistemul era mai important

decAt invenlia."

Tatil bogat a incuviinlat. ,,Vezi tu, majoritatea oamenilor merg la

gcoali si invele si devini angajali ai sistemului; ei nu reuqesc si vadi

imaginea de ansamblu. Cei mai mulli nu vid decdt valoarea slujbei lor

doar pentru ci aga au fost educali. in felul acesta, ajung si nu mai vadi
pidurea din cauza copacilor."

,,Deci majoritatea oamenilor preferi si lucreze pentru sistem, 9i nu si-1

de!ni", am adeugat eu.

incuviin{ind, tatdl bogat a spus: ,,Tot ce observd ei este inventarea

produsului, nu s,i sistemul. Majoritatea oamenilor nu reutesc se

inleleage ce anume ii face bogali pe cei bogali."

,,$i cum se aplici asta in cazul lui Thomas Edison 9i a becului electric?"

am intrebat.
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,,Ceea ce a licut ca becul electric si aibi succes nu a fost becul in sine,
ci sistemul de cabluri electrice si generatoare care furnizau energie
electrici becului', a zis tatil bogat. ,,Thomas Edison a deyenit bogat gi

faimos datoritd. faptului ce a reu$it si vadi imaginea in ansamblu, in
timp ce ceilalli nu au vizut decit becul electric."

,,Iar el a fost capabil s! vadi imaginea in ansamblu datorite experienlei
sale dobindite in tren qi a experientei ca telegrafist", am replicat.

Tatil bogat a incuviintat. ,,Alt cuvant pentru sistem este <releauD.
Daci wei cu adevirat sd inveli si devii bogat, trebuie sl incepi si
cunogti gi si inlelegi puterea aflati in retele. Cei mai boga{i oameni din
lume construiesc relele. To,ti ceilalli au fost educati se caute un loc de
munci."

Cei mai boga{i oameni din lume construiesc re[ele. Toti ceilalfi au
Iosl educati sd mute un loc de muncd.

,,Firi reteaua electrici, becul electric ar fi insemnat prea putin pentru
oameni", am spus.

,,Ai inleles ideea", a zimbit tatil bogat. ,,Agadar, ceea ce ii face bogali
pe oamenii bogali este faptul ci i$i construiesc propriul sistem...
releaua. Detinerea reletei este ceea ce ii face si fie boga1i."

,,O retea? Prin urmare, daci. weau si devin bogat, trebuie si invi! cum
si construiesc o retea de afaceri?" am intrebat.

,,Ai inceput si te prinzi", a zis tat bogat. ,,Existe mai multe moduri
de a deveni bogat, dar cei mai bogali oameni sunt intotdeauna cei care
gi-au construit relele. Gindegte-te, de exemplu, cum a ajuns |ohn D.
Rockefeller unul dintre cei mai bogali oameni din lume. El a fhcut mai
mult decit sd foreze dupi petrol. John D. Rockefeller a devenit unul
dintre cei mai bogati oameni din lume pentru ce a construit o relea de
stalii de benzini, cisterne care si le aprovizioneze, tancuri petroliere
qi conducte. A devenit bogat Ei faimos datoritd relelei sale, pe care
guvernul Statelor Unite i-a impus si. o &strugd, numind-o monopol."

,,Iar Alexander Graham Bell a inventat telefonul, care ulterior a devenit
o retea de telefonie numitd AT&T", am adi.ugat.
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Tatil bogat a incuviinlat. ,,Mai tdrziu a evoluat in relelele radiofonice,
iar mai tArziu, relelele de televiziune. De fiecare dati cAnd s-a inventat
ceva nou, cei care au devenit bogali au fost cei care au construit gi

detinut reteaua de suslinere a noii invenlii. Multe dintre starurile qi

sportivii bine pldtili sunt bogali doar pentru ci relelele de radio gi de

televiziune i-au fhcut bogali qi faimo;i."

,,$i atunci de ce nu ne invald sistemul nostru gcolar si construim
re!ele?" am intrebat.

Tatll bogat a ridicat din umeri. ,,Nu $tiu", a spus el. ,,Poate pentru
ca majoritatea oamenilor se mullumesc si fie angajali ai uneia dintre
aceste relele mari... o relea care ii face pe cei bogali si fie gi mai bogali.
Eu nu am wut si muncesc pentru cei bogali. Din aceasti cauzi, mi-am
construit propria relea. Nu am cagtigat mulli bani in tinerele pentru ce

ili ia timp se construies,ti o retea. Timp de cinci ani am ca$tigat mult
mai pulin decAt cei din jurul meu. Totugi, dupi zece ani, eram mult
mai bogat decit majoritatea colegilor mei de clasi, chiar decit cei care

studiaseri pentru a deveni doctori gi avocati. Astezi, cagtig mult mai
mult decit ar putea ei visa vreodate se ca$tige. O relea bine conceputl
qi condusl va cAgtiga cu mult mai mult decdt poate ciqtiga un individ
care muncegte pe brAnci."

Tat6l bogat mi-a explicat apoi ce istoria este plin6 de poveqtile

oamenilor bogali qi faimogi care gi-au construit relele. Mul! s-au

imbogilit atunci cdnd au fost inventate trenurile. Acelaqi lucru
este valabil pentru avioane, nave, magini qi magazine de vAnzare cu

aminuntul, precum: Wal-Mart, Gap qi Radio Shack. in lumea de

astazi, puterea computerelor extrem de performante gi a PC-urilor
oferi multor indivizi puterea de a dobAndi averi imense daci ar munci
si igi construiascl propriile relele. Aceasti carte qi compania mea,

fuch Dad, sunt dedicate celor ce doresc si i9i creeze propriile relele de

afaceri.

Azi, il avem pe Bill Gates, iel mai bogat om din lume, care s-a

imbogi{it introducand un sistem de operare in releaua IBM. Grupul
Beatles a devenit faimos in intreaga lume datoriti puterii relelelor
de radio, televiziune qi a relelelor de magazine de discuri. Vedetele

sportive cdgtigi milioane de dolari datorite pulerii releleior de radio
qi de televiziune. Internetul, ultima dintre re{elele care acoperi lumea
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intreagi, a {Icut mulli milionari, chiar qi cdliva miliardari. Talentul
meu literar m-a lXcut si cagtig miiioane de dolari nu pentru cA sunt un
scriitor exceplional, ci datoritd parteneriatului meu cu releaua Time
Warner. Pe site-ul richdad.com, cooperem cu Editura Time Warner qi

cu AOL pe internet. Acestea sunt niqte companii magnifice qi cu care se

poate lucra extraordinar de bine. De asemenea, comunitatea Rich Dad
se unegte in relele cu alte companii din intreaga lume, in 1iri, precum:

faponia, China, Australia, Marea Britanie, Africa de Sud, Canada,
India, Singapore, Malaysia, Indonezia, Mexic, Filipine, Taiwan, pe
continentele european s,i african. Dupe cum spunea tatil bogat: ,,cei
bogali i$i construiesc relele, in timp ce toli ceilalli iqi cauti. un loc de
munci".

De ce se imbogdlesc bogalii

Celor mai mulli dintre noi ne e cunoscuti zicala: ,,Cine se aseamini se

aduni." Ei bine, zicala aceasta e adevirati qi in cazul oamenilor bogali,
al celor din clasa de mijloc si al oamenilor siraci. Cu alte cuvinte, cei
bogali relalioneazi cu cei bogali; cei siraci relationeaze cu cei siraci;
iar cei din clasa de mijloc, cu cei din clasa de mijloc. Tatil bogat mi-a
spus deseori: ,,DacA vrei sl devii bogat, trebuie s6-{i stabilegti Iegeturi
cu cei bogati sau cu cei care te pot ajuta si devii bogat". El mai spunea,
de asemenea: ,,Mulli oameni iqi petrec intreaga viati in compania celor
care ii trag inapoi din punct de vedere financiar." Una dintre ideile pe
care aceaste carte doregte sA le accentueze este aceea cd o afacere de
marketing in relea este o afacere in care intalnili oameni care sunt acolo
si vi ajute si devenili mai bogat. O intrebare pe care ar fi bine si v-o
adresali este: ,,Compania in care lucrez $i oamenii cu care imi petrec
timpul sunt dedicali imbogdlirii mele? Sau sunt md degrabi interesali
ca eu se continui sd lucrez din greu?"

inci de la vdrsta de 15 ani $tiam cA modalitatea de a deveni bogat gi

liber din punct de vedere financiar era aceea de a invila si. relalionez
cu oamenii care puteau se mi ajute si devin bogat gi liber din punct
de vedere financiar. Pentru mine acest lucru pirea perfect intemeiat.
Totugi, pentru majoritatea colegilor mei de clasl pirea mai important
si ob$ne note bune gi o slujbi siguri.. La vdrsta de 15 ani, am decis sd

caut prietenia celor ce erau interesali ca eu sl devin bogat, gi nu un
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angajat loial care si lucreze pentru cei bogali. CAnd privesc in urma,
constat ci decizia pe care am luat-o la 15 ani mi-a schimbat yiata. Nu a
fost o decizie ugor de luat, pentru ci la 15 ani am fost nevoit si fiu foarte
atent cu cine imi petrec timpul ;i pe care dintre profesori si ii ascult.

Pentru aceia dintre voi care reflecteazd asupra ideii de a-gi construi
propria afacere, aceasti idee - ideea de a fi congtient cu cine i{i petreci
timpul gi de la cine inveli - este ceva ce trebuie si luali in calcul in
mod foarte serios. inci de cAnd erarn licean, am inceput sd, imi aleg cu
atentie prietenii gi profesorii, pentru ci familia, prietenii gi profesorii
sunt un element foarte, foarte, foarte important al relelei personale.

O gcoald. ile afoceri pentru oameni

Eu, personal, sunt incantat si scriu aceasti carte pentru suslinerea
industriei de marketing in refea. Multe companii din acest domeniu
oferi milioanelor de oameni acelagi tip de educalie de afaceri pe care

l-am primit eu de ia tatil bogat: ocazia de a vi construi propria retea in
loc si vi petreceli viala lucrind in releaua altora.

Sarcina de a-i invila pe oameni si inleleagi puterea pe care o pot
dobindi daci igi intemeiazi propria afacere, propria retea, nu este una
ugoari. Aceasta se intimpli pentru ce majoritatea oamenilor au fost
inyetali se fie loiali, si fie angajafi ce muncesc din greu, gi nu si fie
proprietalii unei afaceri care si igi construiasce propria relea.

Dupi ce m-am intors din Vietnam, unde fusesem ofiler al Infanteriei
Marine a Statelor Unite gi pilot de elicopter, am reflectat asupra ideii
de a mi intoarce in sistemul de invilimAnt pentru a obline diploma
de master in domeniul de management. Tatil bogat m-a convins
si nu fac asta. EI mi-a spus: ,,Daci oblii o diploma de master intr-o
gcoall tradilionali, vei fi in continuare educat se devii angajatul celor

bogaji. Dacl preferi sa devii om bogat gi nu un angajat bine pletit al

celor boga{i, trebuie si urmezi o qcoali de afaceri care si te invele cum
sa devii intreprinzitor. Acesta este tipul de educalie pe care !i l-am
dat eu", a mai spus tatil bogat, dar ,,problema celor mai multe gcoli

de afaceri este ci ele ii iau pe cei mai isteli pugti 9i ii invali cum si
devini administratori buni ai afacerilor celor bogali, qi nu patroni ai

angajalilor". Dace a1i urmerit qtirile in legituri cu scandalurile Enron
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qi WorldComl, dfuectorii cu studii inalte au fost acuzali ci s-au gdndit
doar la ei inqiqi, nu gi la angajalii lor sau la investitorii care le incredin-
laseri vietile $i banf lor. MuJli dintre managerii educali $i bine pHtiq i$i
sfbtuised angaja,tii sd cumpere mai multe ac$uni ale companiei, in timp
ce ei gi le vindeau pe ale lor. Degi Enron gi WorldCom sunt exemple
extreme, acest tip de comportament egoist este intehit zilnic in lumea
marilor companii qi a pielelor de aqtiuni.

Unul dintre motivele principale pentru care sustin domeniul
marketingului in relea este acela ci multe dintre companiile de acest
tip sunt cu ad,everat ;coli de afaceri pentru oameni, dar nu genul de
gcoall de afaceri care preia copiii inteligenli gi ii educi si devind
angajali ai celor bogali. Multe companii de marketing in relea ii invali
pe oameni valori care nu sunt explicate in;colile tradiqionale... valori
precum aceea ci cea mai buni cale de a deveni bogat este si inveli tu gi
si ii inveli gi pe al;ii cum si devinl proprietarul unei afaceri... nu si ii
inveli si fie angajali loiali care lucreazi pentru cei bogati.

Alte cdi ile a te imbogdli

Multi oameni au dobAndit averi mari dezvoltdnd afaceri de marketing
in relea. De fapt, chiar unii dintre cei mai aluli prieteni ai mei s-au
imbogilit dezvoltdnd afaceri de marketing in retea. Totuqi, ca si fim
corecti, existe gi alte cei de a deveni extrem de bogat. Ca atare, in
capitolul urmitor vor fi dezvoltate alte modafiti! de a deveni bogat $i
liber din punct de vedere financiar... eliberat de necesitatea de a munci
din greu pentru a-q ca;tiga existenla, de a te agila de siguranla locului
de munci si de a trii de la un salariu la altul. Dupi ce veli citi capitolul
urmitor vi veli da seama dacd marketingul in retea este cea mai buni
cale de a vi imbogiti... 9i daci poate fi un mijloc de a vi putea indeplini
visurile si pasiunile.

I Este vorba despre scandalurile legate de fraudi ln cadrul celor doui com-
panii extrem de mari (una din domeniul energetic, cealalte din domeniul
telecomunicafiilor) care $i-au acopedt situalia financiard precare prin rapoarte
false, Frauda celor doui companii a dus la aparilia celor mai mari falimente din
istoria SUA $i la pierderea unor sume imense din partea investitodlor $i a condus
la procese extrem de mediatizate, (N. trad.\

CAPITOLUL 2

Existi mai multe modaliteti
de a deveni bogat

,,Ma puteli invela si devin bogat?" mi-am intrebat profesorul.

,,Nu", mi-a rispuns profesorul meu de biologie. ,,Scopul meu este si te
ajut si devii absolvent gi sl poli obline o slujbi buni."

,,Dar daci nu imi doresc o slujbi? Daci eu lreau se devin bogat?" am
intrebat.

,,De ce vrei si fii bogat?" m-a intrebat profesorul meu.

,,Pentru ci vreau si fiu liber. Vreau si am timpul s,i banii necesari si pot
face ce-mi doresc. Nu weau si fiu un angajat mare parte a vielii mele.

Nu vreau ca visurile mele si fie determinate de dimensiunea salariului
meu."

,,Astea-s prostii. Visezi si ai via{a lipsiti de ocupalie a unui om bogat,

dar nu poli fi bogat daci nu ai note bune gi apoi o slujbe bine pletiti,"
a spus profesorul. ,,Acum intoarce-te la broasca ta."

in celelalte cirli gi programe educalionale ale mele am vorbit deseori
despre cele trei tipuri de educalie care sunt necesare dacd ne dorim
succes in viali din punct de vedere financiar: educalia scolastici, cea

profesionali gi cea financiari.

Eoucelu scoresric-{

Acest gen de educajie ne invald si citim, si scriem gi si rezolvlm
probleme de matematici. Este o educalie extrem de importante, mai
ales in lumea in care triim astezi. Eu, personal, nu m-am descurcat


